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Botrytisresistentie in tomaten, via DNA-merkertechnologie. Een 
complexe resistentie waarbij meerdere genen betrokken zijn die 
meer of minder tot expressie komen, afhankelijk van omgevings
factoren als de ziektedruk. Zo’n complexe en lastig te testen  
resistentie is alleen in te kruisen met DNA-merkertechnologie. 
De goede merkers vinden en zo’n eigenschap inkruisen  
kost jaren. De Ruiter Seeds wilde destijds wel in dit onderzoek 
investeren, maar alleen als we het zouden 
patenteren. Anders zouden de kosten nooit 
zijn terug te verdienen. Om nu nog voor-
uitgang te boeken moeten we genen van 
wilde soorten inkruisen. Dat kan alleen 
met DNA-merkertechnologie en genomics, 
en dat kost nu eenmaal miljoenen.”

Maar is het echt nodig zulke brede octrooi-
en in te dienen, met zo enorm veel 
claims?

“Dat doet elk bedrijf. Iedereen begint heel 
specifiek met het ingebrachte DNA en de 
eigenschap en dan waaieren de claims 
maar verder en verder, in de hoop zo veel 
mogelijk toegekend te krijgen.”

Kleinere bedrijven hebben niet de juridi-
sche expertise en het geld om toegekende 
claims aan te vechten of licen-
ties af te dwingen. Is de vrees 
dat ze daardoor achter raken 
terecht?

“Nederland telt zo’n vier-
honderd kleine familiebedrij-
ven, vooral in de sierteelt. Die 
hebben inderdaad geen geld voor juridi-
sche expertise en ook nauwelijks voor on-
derzoek; ze vragen ook nog weinig octrooi-
en aan. Dus het is wel te begrijpen dat ze 
nu bang zijn voor het onbekende. Wel vind 
ik dat we als sector met elkaar moeten af-
spreken hoe we innovaties zo goed moge-
lijk toegankelijk maken. In de elektronica 
lukt dit ook. In ieder geval kunnen patent-
houders breed hun licenties verkopen. 
Monsanto doet dit ook. Ik hoor dat in de 
mais en katoen tientallen bedrijven nu een 
licentie bij ons hebben voor het Bt-gen, het 
bacterie-gen dat zorgt voor resistentie te-
gen de mais- of katoenboorder.”

Maar stel: tuinders willen straks alleen nog 
tomatenzaden met Botrytisresistentie. Dan 
kunnen jullie, door de licentie voor die re-
sistentie te weigeren, concurrenten weg-
drukken uit een markt.

“Dat is in ieder geval niet de policy van Monsanto. Er zijn ook 
grenzen aan wat een bedrijf aankan qua marktgrootte. De hele 
wereldmarkt kan het toch niet bedienen. En bovendien: het ver-
kopen van licenties is ook een belangrijke bron van inkomsten. 
De verkoop moet dan natuurlijk wel tegen redelijke 
voorwaarden.”

Dus als een tomatenzaadbedrijf nu wil gaan kruisen met jullie 
tomaat, kan hij er zeker van zijn dat hij over 10 jaar de nakome-
ling ook op de markt mag brengen?

“In principe, ja, als de licentieonderhandelingen slagen. Het is 
wel eens lastig. Monsanto heeft honderden contracten die goed 
verlopen. Maar als er één fout gaat, dan gaat dat nieuws als een 
razend vuurtje door de wereld. Als bij een klein bedrijf drie  

van de tien contracten niet goed verlopen, 
denkt iedereen: oké, kan gebeuren. Bij zo’n 
groot bedrijf als Monsanto zit je al gauw in 
het defensief.”

Het is toch ook wel terecht dat het grootste 
bedrijf in de voedselproductieketen kri-
tisch wordt gevolgd?

“Natuurlijk. Maar dan moet men zich wel 
baseren op de feiten. Nu is het vaak geba-
seerd op angst voor grote bedrijven en een 
hetze ertegen. Ik zie dat dit bedrijf zijn 
maatschappelijke verantwoordelijkheid 
enorm serieus neemt. Logisch ook, want 
alles wat het doet, wordt onder een ver-
grootglas gelegd. Het zou dan ook heel 
dom zijn verkeerde stappen te nemen. 
(Even stil.) Monsanto is gewoon een ont-
zettend braaf bedrijf. Juridisch moet alles 

volledig in orde zijn. We 
ondertekenen formulieren, 
krijgen cursussen hoe we 
ons moeten gedragen tegen-
over collega’s en relaties. Dat 
is overigens bij elk groot 
Amerikaans bedrijf zo, het 

komt voort uit de Amerikaanse claim
cultuur.”

Wanneer verwachten jullie genetisch gemo-
dificeerde groenten op de markt te brengen?

“Dat zal nog wel even duren. In de groenten 
zijn de veredelingsinspanningen altijd veel 
minder geweest dan in de granen, dus voor-
lopig kunnen we nog vooruit met kruisen en 
selecteren. In wilde soorten zit nog veel waar-
devol genetisch materiaal, zoals genen voor 
resistenties tegen ziektes. Daarnaast zijn de 
investeringen om een ggo op de markt te 
brengen enorm vanwege de veiligheidstesten. 
Die extra kosten maken ggo’s in de groenten 
niet lonend, mede doordat je veel kleine 
markten hebt.”

Hoe groot is de overstap van het veredelen 
van gerst voor arme boeren in de Andes, naar 
het veredelen voor Monsanto?

“Minder groot dan hij misschien lijkt. Wat ik toen deed samen 
met de boeren in de Andes, doet onze commerciële afdeling nu 
met de tuinders in Nederland: de gebruikers zo veel en zo vaak 
mogelijk nieuwe rassen laten uitproberen. En Monsanto heeft 
ook onderzoeksprogramma’s voor arme boeren, zoals nu voor 
droogteresistente mais in Oost-Afrika. Ik zou dolgraag bij die 
ontwikkeling betrokken worden.”� |

‘Ik kan me niet voorstellen dat  
een zaadbedrijf ooit achterover gaat leunen en 

stopt met innoveren’
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